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Cette formule permet de 
développer des relations 

privilégiées avec vos clients: Vous 
arrivez tôt au Stade pour pouvoir les 
accueillir dans le cadre convivial et 
chaleureux du salon Jean Bouin dans 
lequel vous pourrez poursuivre vos 
échanges à la mi-temps.

LES PLUS DE VOTRE SOIRÉE

| Place en Tribune Prestige Sud
| Cocktails d’avant match et de mi-temps 
| 1 place de parking pour 4 places 
| Remise de la feuille de match avant 
  le début de la rencontre
| Distribution de la feuille de classement 
  à l’issue de chaque match
| Priorité d’achat de places pour tous 
  les autres matchs de Coupes, nationales 
  et Européennes plus la L1 à tarif 
  préférentiel

4 000 € HT

Tarif comprenant les 19 matchs de Championnat de ligue 1 à 
domicile sur la saison 2010/2011 et un match de gala, Hom-
mage à Robert Louis-Dreyfus contre une grande équipe euro-
péenne le 1er août 2010.
* le partenaire bénéfi ciant de prix avantageux, s’entend comme 
le client fi dèle ayant acheté des prestations de RP et/ou de vi-
sibilité pour les 19 matchs à domicile sur la saison 2009/2010

4 100 € HT
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